
Сервис предоставления 
контента для интернет-ресурсов 
через 1С обмен



Содержание презентации:

 Какие данные передаёт Hettich?

 Как устроен обмен данными?

 Как подключиться к обмену данными?

 Рекомендации по организации товарной карточки

 Выводы



Hettich передаёт исчерпывающие данные о товарах 

достаточные для организации качественных товарных 

карточек в интернет-магазине / маркетплейсе



Передаваемые данные:
Основная информация:
 Артикулы / SKU
 Категория и наименование
 Физические параметры
 Признак складской программы
 Срок поставки
 РРЦ
 Дилерская цена

Маркетинговая информация:
 Фото
 Свойства (Тип, Материал)
 Подробное описание
 Инструкции по монтажу
 Чертежи
 Связанные товары
 Многое другое

Всего более 100 свойств!



Как все эти данные могут выглядеть в товарной карточке:



Принцип механизма обмена:

XML файлы

1C Hettich 1C Дилера

Интернет-магазин 
дилера 

Маркетплейс 
дилера 

Подтверждение

 Обмен происходит между 1С
 Выгружаются XML файлы (каталог и цены)
 Обмен выполняется ежедневно
 Полный каталог выгружается лишь при первом обмене. 

В дальнейшем, загружаются лишь изменения.



Пример синтаксиса XML файла выгрузки каталога

Свойства

Значения 
свойств

Выгружаемый XML файл состоит из перечня свойств товара и их значений.

Изображения и документы передаются абсолютными ссылками на внешние источники. 



Почему обмен реализован так, а не иначе?
 Обмен происходит между 1С. Почему не выгрузкой из Excel или как-то попроще?

 По обмену мы получим РРЦ. Мы сможем её поменять?

 Вы передаёте слишком много данных. Нам не нужно так много свойств/товаров. 

 Hettich постоянно дорабатывает ассортимент, меняя вид, свойства и данные товаров. 

Только автоматические ежедневные обновления могут гарантировать актуальность данных.

 Да. Вы можете производить свою наценку на уровне вашей 1С 

и уже эти данные транслировать на интернет-ресурсы 

 Вы можете обрабатывать в вашей 1С только необходимые вам данные. 

Остальные просто игнорируйте.



Что необходимо для реализации обмена?

Связаться с нашими специалистами по почте
edo@hettich.ru и получить подробные инструкции

Убедиться, что у вас есть 1С программист, 

который проведёт необходимые работы по 

подключению и наладке обмена.

mailto:edo@hettich.ru


Рекомендации для организации качественных 

товарных карточек интернет-магазина



Немного теории: коммерческие факторы ранжирования

Больше факторов учтено = Интернет-магазин выше в поисковой выдаче! 

Коммерческие факторы ранжирования – важнейшие факторы в 
продвижении коммерческих проектов. Характеристики, влияющие на 
удобство совершения покупки или заказа услуги, и доверие покупателя. 
Сейчас эти факторы очень важны при продвижении ИМ в поисковых 
системах. 



Обязательные коммерческие факторы:

 Наименование товара
 Цена с символом валюты р. / руб. / ₽
 Фотография (несколько)
 Кнопка «Купить / В корзину / Заказать»
 Информация о наличии
 Характеристики товара

Несоблюдение обязательных факторов

Ваш ресурс недостаточно качественный 
(по мнению поисковых систем) 

=



Дополнительные коммерческие факторы:

 Подробное описание
 Рекомендованные и совместимые товары
 Видео товара
 Дополнительные файлы: чертежи, сертификаты, инструкции
 Сроки и способы доставки
 И другие…

Больше дополнительных факторов

Ваш ресурс выше в выдаче поисковых систем 
(как более качественный)

=



 Подключайтесь к обмену информацией с Hettich через 1С

 Автоматически поддерживайте ваши цены и товарный каталог актуальными

 Консультируйтесь с вашим SEO специалистом по факторам ранжирования 

 Обогащайте товарные карточки ваших ресурсов необходимой информацией

Ваш ресурс непременно будет №1 в выдаче поисковых 
систем вашего региона

Вывод: cделайте лучший интернет-магазин!



Вдохновляем решениями.
По всему миру. Для лучших идей.
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